
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
  

LEHRGANGSZIEL 
Ziel des Vorbereitungskurses ist es, Sie fit 

zu machen für die Grundlagen im Bereich 

Einzelhandel/Verkauf. In diesem Kurs 

können Sie überprüfen, ob das Berufsbild 

Ihren Interessen und Neigungen ent-

spricht und Sie für den Beruf geeignet 

sind. 

 

ZIELGRUPPE 
Menschen, die seit längerer Zeit arbeitsu-

chend sind. 

 

LERNMETHODE 
Erfahrene Trainer*innen vermitteln die 

Lerninhalte und begleiten beim eigen-

ständigen Lernen auf unserer Lernplatt-

form. 

 

ABSCHLUSSART 
Sie erhalten nach erfolgreicher Teilnahme 

eine Teilnahmebescheinigung. 

 

FÖRDERUNG 
Förderfähig durch einen Aktivierungs- 

und Vermittlungsgutschein. 

KONTAKT 
BBQ Bildung und Berufliche Qualifizierung 

gGmbH 

Natalie-Kristina Oehme 

Telefon 0173 6196232 

E-Mail oehme.natalie-kristina@biwe.de 

 

TERMINE UND ORT 
Auf Anfrage oder unter 

VORBEREITUNGSLEHR-
GANG GRUNDLAGEN IM 
BEREICH EINZELHANDEL/ 
VERKAUF  

 

Hybrid-Kurs: Sie lernen 

bequem von zuhause 

aus oder bei uns vor Ort 

 

 



 

VORBEREITUNGSLEHRGANG 
GRUNDLAGEN IM BEREICH 
EINZELHANDEL/VERKAUF  
Der Kurs richtet sich vorrangig an Menschen, die 

seit längerer Zeit länger arbeitslos sind und sich 

aus unterschiedlichen Gründen beruflich neu ori-

entieren wollen. Während des Kurses werden Sie 

individuell begleitet. 

INHALTE 
 Grundlagen des Verkaufs 

 Einführung/Stärkung der persönlichen  

Kompetenzen 

 Kommunikation im Beruf 

 1 Woche optionales Betriebspraktikum  

 

NUTZEN 
Durch den Lehrgang erhöhen sich Ihre Chan-

cen auf eine Beschäftigung oder eine Ausbil-

dung im Bereich Einzelhandel/Verkauf. 

5 Wochen in Vollzeit 

Wir beraten gerne zu den Fördermög-

lichkeiten.  

DAUER 


